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Prosegue per Tubifl ex 
il percorso di crescita 

nel settore Aerospaziale ed 
Aeronautico mondiale dopo 
l’ingresso nel 2016 nel 
Gruppo Interpump, il colos-
so reggiano dell’idraulica e 
dell’oleodinamica.
Nel corso dell’ultima impor-
tante fi era mondiale di set-
tore, tenutasi a Farnborou-
gh (UK) nel luglio scorso, 
dove Tubifl ex era presente 
nell’area espositiva della 
Regione Piemonte con il 
supporto del CEIPIEMON-
TE e del Distretto Aerospa-
ziale Piemonte, si sono in-
tensifi cati e avviati nuovi 
importanti rapporti di col-
laborazione con i maggiori 
esponenti del settore, spe-
cializzati nella produzione 
di sistemi per l’equipaggia-
mento degli aeromobili. 
Queste sinergie alimentano 
quotidianamente la cresci-
ta di Tubifl ex in un mercato 
molto complesso ma altret-
tanto ricco di stimoli e sod-
disfazioni.
Vista la crescente attività 
di ricerca e sviluppo di pro-
dotti dedicati alle applica-
zioni in ambito “ala fi ssa” e 
dei nuovi materiali utilizzati 
nella loro produzione, Tu-
bifl ex ha aperto nuovi oriz-
zonti per la progettazione 
e la manifattura di compo-
nenti ad alto valore aggiun-
to per rapporto prestazioni/
peso. Le nuove sfi de tecno-
logiche derivanti dalla pro-
duzione di componenti a 
basso impatto ambientale 
e i recentissimi equipaggia-
menti realizzati con innova-
tivi sistemi di propulsione a 
idrogeno, hanno permesso 

a Tubifl ex di affermarsi nel-
la progettazione di tubazio-
ni fl essibili e compensatori 
metallici in grado di soddi-
sfare i requisiti tecnici sem-
pre più stringenti richiesti 
dai clienti nelle nuove ap-
plicazioni. 
Sul fronte tecnologico, Tu-
bifl ex ha recentemente 
iniziato l’iter di accredita-
mento dei processi di sal-
datura secondo la certifi -
cazione NADCAP (National 
Aerospace and Defence 
Contractors Accreditation 
Program), lo standard di ri-
ferimento per il mercato ae-
rospaziale.

Si tratta di una importante 
evoluzione realizzata me-
diante uno strumento per 
il controllo dei Processi 
Speciali, a supporto della 
qualità garantita al cliente, 
condizione essenziale per 
dare certezza in un setto-
re dove coesistono volumi 
elevati e fortissime esigen-
ze tecnico/qualitative dei 
prodotti.
 Il 2023 sarà un anno mol-
to importante per Tubifl ex, 
che viene considerata la 
“sartoria del tubo”: un gran-
de progetto vede tutta l’a-
zienda coinvolta nella re-
alizzazione di un nuovo e 

futuristico stabilimento pro-
duttivo che accoglierà a 
breve tutta la grande fami-
glia Tubifl ex. 
A poca distanza dall’attua-
le sede storica di Orbassa-
no, nella nuova area tec-
nologica di Torino Mirafi ori, 
compresa fra Via Plava e 
Via Abarth, sorgerà il nuo-
vo quartier generale di Tu-
bifl ex che aprirà i battenti 
entro il primo semestre del 
2023.
Si tratta di un edifi cio a bas-
sissimo impatto ambientale 
di oltre 18 mila metri qua-
drati estendibili a 23 mila, 
progettato e realizzato nel 
massimo rispetto della na-
tura e con i materiali più in-
novativi esistenti oggi sul 
mercato. 
Il nuovo insediamento, inte-
ramente autofi nanziato gra-
zie alla solidità di Tubifl ex e 
del Gruppo Interpump, sarà 
funzionale all’espansione 
dell’azienda che oggi con-
ta oltre 150 dipendenti, con 
un fatturato di oltre 25 mi-
lioni ed una quota export 
oltre il 50%, ma che nel pia-
no industriale 2021-2024 
prevede una crescita del 
30% grazie all’inserimento 
di nuove linee di prodotto, 
nuove tecnologie e un au-
mento della quota export 
fi no al 65%. 
È già stato avviato un vir-
tuoso progetto di inseri-
mento di giovani talenti 
che, grazie a un nutrito pro-
gramma formativo e all’af-
fi ancamento degli attuali 
esperti tecnici e laureati, ne 
raccoglieranno il testimone, 
dando continuità al saper 
fare Eccellenza per i clienti.

Se almeno una volta nel-
la vita siete saliti in un 

aereo con più di 100 posti, 
avete volato con UMBRA-
GROUP.
L’azienda, multinazionale 
con radici italiane, è nata 
nel 1972 dalla storica Um-
bra Cuscinetti e si è svilup-
pata grazie all’intuito e alle 
capacità di due Manager 
lungimiranti, Valter Baldac-
cini, riconosciuto Fondatore 
del Gruppo, e Reno Ortola-
ni, Presidente dell’attuale 
CdA. Il Gruppo è oggi lea-
der nella fornitura di viti a 
ricircolo di sfere aeronauti-
che e un player mondiale di 
rilievo nello sviluppo, forni-
tura e post-vendita di solu-
zioni di attuazione e movi-
mento ad alta precisione e 
safety-critical, come attua-
tori elettromeccanici safety-
critical, freni elettrici, siste-
mi steering elettrici e motori 
elettrici (incluso applicazio-
ni per propulsione ibrida) 
per i mercati aerospazio, 
difesa ed industriale.
Il 1 Aprile 2022, UMBRA-
GROUP ha spento 50 can-
deline: una storia caratte-

rizzata da un forte spirito 
innovativo che lo ha portato 
a vincere la sfi da dell’inter-
nazionalizzazione con l’ac-
quisizione delle due sedi 
tedesche (1996 e 2011) e 
delle due sedi americane 
(1999 e 2018). Un percor-
so che ha visto investimenti 
costanti in ricerca, sviluppo 
e tecnologie e la collabora-
zione con Università e Cen-
tri di Ricerca. Una storia 
che, a partire da quel lon-
tano 1972, anno di nascita, 
ha mantenuto immutati nel 
tempo il modo di concepire 
l’innovazione, di lavorare in 
Team con passione e dedi-
zione, oggi caratteristica di-
stintiva del Brand a livello 
globale.
Proprio quest’anno, il Grup-
po ha ricevuto l’importante 
Innovation Award, premio 
conferito da Airbus Helicop-
ters per la reattività, l’agilità, 
l’impegno, l’eccellente spi-
rito di squadra ed i risultati 
raggiunti, in tempi record, 
su un importante proget-
to comune, che ha portato 
UMBRAGROUP alla realiz-
zazione di una nuova archi-

tettura di attuatore rotativo 
per il quale è stata depo-
sitata domanda di brevet-
to. Un prodotto dal design 
ultra compatto, dall’alta ef-
fi cienza e dall’alta densità 
di potenza, che permette di 
ridurre drasticamente i pesi 
ed i consumi degli aeromo-
bili, contribuendo alla ro-
admap verso un’aviazione 
ed un futuro più sostenibili, 
anche nei nuovi segmenti 
della mobilità aerea futura, 
compresa l’Urban Air Mo-
bility.
Tra i sogni più grandi, l’e-
splorazione dello spazio. 
Qui, il Gruppo sta defi -
nendo un nuovo ruolo: già 
presente con componen-
ti ed assiemi più comples-
si, estremamente precisi e 
sensibili, ha già investito ed 
è pronto ad accrescere il 
numero di sistemi di attua-
zione al di sopra dell’atmo-
sfera!
UMBRAGROUP è presen-
te anche nel mercato in-
dustriale, dove progetta e 
produce cuscinetti, viti a ri-
circolo di sfere ed attuatori 

elettromeccanici. È proprio 
con gli attuatori elettromec-
canici che si propone di 
giocare un ruolo importante 
sia nel settore dell’e-mobili-
ty che nell’elettrifi cazione di 
sistemi oggi idraulici. Guar-
dando alla strategia futura, 
il Gruppo ha nel mirino il 
mondo della produzione di 
idrogeno e della sua fi liera 
di distribuzione.
“Il nostro futuro è fonda-
to su una forte visione e 
su valori solidi, faro di una 
strategia di business ba-
sata su qualità eccellente, 
innovazione e sostenibilità 
- sostiene l’Ing. Matteo No-
tarangelo, CEO di UMBRA-
GROUP - Le nostre perso-
ne sono la vera ricchezza e 
il centro delle attività UM-
BRAGROUP. Attrarle, mo-
tivarle, farle crescere sarà 
sempre di più un vantaggio 
competitivo in un mondo in 
continua trasformazione. Il 
nostro Team, il nostro spiri-
to di Squadra, il nostro “stile 
Umbra” ci porta ad essere 
unici al mondo, ad essere 
UMBRAGROUP”.

Oltre 13.000 dipendenti, una presenza in 
cinque paesi europei (Francia, Germa-

nia, Italia, Regno Unito, Spagna) e negli Stati 
Uniti, un portafoglio ordini pari a 17,8 miliardi 
di Euro e ricavi a oltre 4,2 miliardi di Euro nel 
bilancio 2021, con numeri in crescita rispetto 
al 2020. MBDA, a oltre 20 anni dalla sua costi-
tuzione, è l’unico gruppo europeo nel settore 
della difesa in grado di progettare e produrre 
missili e sistemi missilistici per rispondere alle 
diverse e strategiche esigenze operative delle 
le forze armate domestiche ed alleate. 
Numeri di tutto rispetto per una realtà che af-
fonda le sue radici ben oltre i sui primi 20 anni 
e a cui contribuisce MBDA Italia che, guida-
ta dal Managing Director di MBDA Italia ed 
Executive Group Director sales and business 
development di MBDA, Lorenzo Mariani, nel 
2021 ha contribuito in modo determinante al 
bilancio del gruppo grazie a un portafoglio or-
dini pari circa 3 miliardi di Euro e ricavi a oltre 
650 milioni di Euro.
MBDA ha per azionisti l’italiana Leonardo 
25%, la francese Airbus, 37,5% e la britannica 
BAE Systems, 37,5% che la controllano con 
uguali regole di Governance ed è nata come 
JV, grazie a una intuizione politica e industria-
le che volle gettare le basi per una vera indu-
stria europea della difesa fondata su coope-
razioni di lungo corso. Non a caso quei primi 
programmi, sui quali si è costruita la solidità 
dell’azienda, sono ancora trainanti e guarda-
no al futuro. Per citare i principali, parliamo del 
programma FSAF che ha dato vita al missi-

le anti-aria italo-francese Aster, ad oggi pro-
dotto di punta ed in evoluzione per fronteg-
giare anche le più avanzate minacce future; 
il programma METEOR che ha da sempre vi-
sto coinvolte ben sei nazioni e che, ad oggi, 
esprime uno degli armamenti più performanti 
nell’ambito della difesa aria-aria. L’azienda è 
un campione europeo e nazionale che garan-
tisce l’operatività delle forze armate e la so-
vranità e indipendenza strategica europea, ed 
italiana. Con questo modello integrato il Grup-
po si presenta sul mercato con una gamma 
di 45 programmi di sistemi missilistici e con-
tromisure già in servizio operativo con più di 
90 clienti tra le forze armate di tutto mondo, 
e più di 15 altri progetti in fase di sviluppo. 
Un’azienda così protesa verso la sicurezza e 
la difesa del futuro investe costantemente in 
innovazione. L’impegno di MBDA è dedicato 
ad uno sviluppo tecnologico continuo volto a 
rispondere agli emergenti scenari che richie-
dono soluzioni sempre più all’avanguardia. 
Grande importanza riveste infatti per l’azienda 
l’innovazione intesa come la costante ricerca 
di metodi e strumenti tecnologici, di processo 
e di identifi cazione delle tecnologie emergen-
ti da mettere a disposizione dei propri clienti. 
Un’evoluzione tecnologica che non fa certo a 
meno di rispettare i criteri ESG: MBDA pubbli-
ca infatti da anni un suo Bilancio di Sosteni-
bilità, cui contribuisce in maniera signifi cativa 
anche MBDA Italia che quest’anno ha pubbli-
cato il suo primo Bilancio di Sostenibilità decli-
nando in chiave nazionale quello del Gruppo.

Il contributo italiano

Con i suoi oltre 1600 addetti, ed ulterio-
ri prospettive di crescita dell’organico, 
MBDA Italia vanta quasi 70 anni di atti-
vità nascendo dall’esperienza delle stori-
che aziende italiane produttrici di missili 
e sistemi missilistici: la Selenia, e la Oto-
Melara - Divisione Missilistica. Queste 
aziende sono poi confl uite nel 1995 nella 
Alenia Difesa, la cui divisione missilistica, 
nel 2001, è diventata MBDA Italia. 
Con il 12% della forza lavoro di tutta 
MBDA, MBDA Italia realizza il 15% del 
fatturato del Gruppo e partecipa alla re-
alizzazione di 21 prodotti su 60 tota-
li. Nell’ambito del consorzio europeo, 
MBDA Italia ha il compito di gestire, pro-
muovere, acquisire e supportare i pro-
grammi nazionali ed export di competen-
za della componente italiana di MBDA, 
nonché di studiare e sviluppare nuovi 
missili e sistemi missilistici nei settori an-
ti-aereo e anti-nave.  MBDA Italia ha so-
lide radici nel territorio nazionale dove è 
presente con tre siti di eccellenza tecno-
logica: a Roma, sede del management, 
della divisione seeker e del centro di pro-
duzione software; a La Spezia, sito che 
si occupa prevalentemente dello sviluppo 
dei prodotti del settore anti-nave e che, 
con il centro Interforze Munizionamento 
Avanzato (CIMA), porta avanti attività de-
dicate all’integrazione pirica; a Fusaro, vi-
cino a Napoli, sito dedicato alla produzio-
ne meccanica, allo sviluppo dei sistemi a 
radio frequenza ed al centro di produzio-
ne dei radome ceramici.

MBDA Italia lavora allo sviluppo di competen-
ze e tecnologie sovrane ed ha fatto del parte-
nariato con le Forze Armate Italiane e con la 
Difesa il modello del suo successo. L’Azien-
da ha infatti da sempre un rapporto di grande 
fi ducia e collaborazione con il cliente dome-
stico, offrendo sofi sticati prodotti in grado di 
soddisfare le esigenze più sfi danti delle Forze 
Armate. In particolare MBDA Italia può con-
tare sulle importanti competenze nell’ambito 

della seekeristica, dei sistemi di guida naviga-
zione e controllo, della progettazione, sviluppo 
e validazione dei missili e dei sistemi d’arma. 
Si tratta di competenze distintive e uniche nel 
panorama italiano. Queste competenze risie-
dono nelle capacità dei singoli, nel lavoro di 
squadra, nell’organizzazione di una azienda 
che premia le competenze, le valorizza e le 
mette a frutto, consapevole del valore gene-
rato dagli investimenti nell’ambito della Dife-
sa (secondo i più recenti studi si tratta di un 
fattore moltiplicatore di circa 3,4) e dell’impor-
tanza di fornire sempre prodotti all’avanguar-
dia a tutela della sicurezza del Paese. Loren-
zo Mariani, Managing Director di MBDA Italia 
ed Executive Group Director sales and busi-
ness development di MBDA sottolinea: “Ora 
più che mai, nel mutato contesto internaziona-
le, MBDA Italia sente tutta la responsabilità e 

l’orgoglio di garantire l’eccellenza 
dei propri prodotti. Tutte le colle-
ghe e i colleghi che lavorano sui 
tre siti italiani sono ben consape-
voli che il nostro lavoro contribui-
sce a mantenere l’operatività delle 
forze armate nostre clienti. Questo 
signifi ca esser al fi anco di chi tutti i 
giorni protegge e garantisce la no-
stra sovranità, la nostra sicurezza, 
i nostri valori, per il mantenimen-
to dello stile di vita e delle società 
che abbiamo costruito su ideali di 
pace e prosperità”.
L’azienda inoltre contribuisce al 
sistema Paese grazie alla così 
detta fi liera missilistica naziona-
le, considerata un asset strategi-
co da salvaguardare a garanzia 
della sovranità nazionale in termi-
ni operativi e tecnologici. MBDA 
Italia porta inoltre avanti da tem-
po un’intensa collaborazione con 
Università (tra queste le università 
di Napoli e quelle di Milano, Pisa, 
Roma e Firenze) e Centri di Ricer-
ca (CIRA - Centro Italiano di Ricer-
ca Aerospaziale e CSM - Centro 
Sviluppo Materiali di Roma), prin-
cipalmente dell’ambito dei settori 

di equipment e radar RF, materiali avanzati, 
meccanica, elettronica e aree di test. 
Una realtà italiana dunque all’interno di un 
Gruppo transnazionale che può a pieno dirit-
to essere indicato come l’esempio ad oggi più 
riuscito di integrazione nel settore della difesa 
in Europa.
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